
계란유통상인의작은꿈으로시작

강종성 위원장은 소시적부터 계란유통업에 종

사한작은아버지의 향으로군재대후‘유통업

을할수있는작은내가게를만들자’는꿈으로

계란유통을시작했다. 유림상해란상호로법인을

설립해일일200판의계란유통을시작했고, 28년

째되는올해, 12개농장으로부터계란을공급받

아 일일 20~30만개를 유통하면서“신선하고 깨

끗한 당진농장”의 이름으로 중간도매상, 식자재

업체, 중소·대기업, 할인매장, 직판장으로9대의

차량을통해매일같이납품을하면서국내유통업

계를이끌어가고있다. 

강위원장은지난2001년부터(사)한국계란유통

협회유통위원장을역임하면서이러한공로를인

이달에 만난사람

●●● 강종성 (사)한국계란유통협회유통위원장

생산-유통의상생으로채란업발전시켜야

채란업의발전과더불어신선한계란
을소비자에게전달하기위해계란

유통 상인이 지역 곳곳에 자리 잡으면서
생산자와연결끈을맺고있다. 소비자에게
건강한계란을공급하기위한취지로같은
길을걷고있지만, 유통과정중큰폭으로
벌어지는난가D/C로인해생산가이하로
덤핑처리하는경우도심심치않게늘어나
고있다. 이러한폐단을없애기위한일환
으로 지난 4월에는 생산자들과 유통상인
들이 40원에가까이벌어진계란 D/C 가
격을 절반으로 줄이는 노력도 기울여 왔
다. 본고는30여년동안계란유통업에몸담
아온(사)한국계란유통협회강종성유통위
원장을만나채란업계의당면문제가무엇
인지계란유통현안에대해들어보았다.



정받아지난2006년농림부장관상을수상하는등

성실함을 바탕으로 국내 계란유통업계에 커다란

신망을 쌓았으며, 전국적 계란흐름과 시황을 꾀

뚫고있다고해도과언이아니다. 

현재상황은생산-유통인모두의난국

강위원장은채란업계의가장큰문제점으로계

란이대형할인매장등미끼상품으로유통되면서

무너진시장상황을지적한다. 

과잉생산과 유통인들의 극심한 판로경쟁으로

인하여, 서로간의 출혈경쟁이 극에 달했고 이는

대형할인점을 위시한 유통업체들의 과도한 출혈

요구가상시화되는상황으로번져, 대형마트에서

1,000~4,000판의 미끼상품을 요구할 때 농가에

서는체화된계란을생산가이하로덤핑처리하는

경우가있다. 대군농장을시발점으로현재는개미

군단( 세업)까지 심심치않게증가하고있는상

황이다. 이로 인해 100원도 채 안되는 계란에서

37~39원 등 40원에 육박하는 D/C가 큰 폭으로

발생하면서 생산자는 물론 유통업자들까지 뼈아

픈고통을겪기도한다고밝힌다.

생산-유통인의관계를재정립하고시장질서회복

최근의시세흐름은시장상황으로결정되기보다

는유통인들의입소문에의해절반이좌우되고있

다. 이는난가결정을위한구심점이점점사라지

고있다는것을의미하여, 이것이채란업계의약

점으로작용할수있음을언급한다. 난가가올라

갈때에는지속상승되어최소3~4번의등락폭이

있어야하지만과잉생산으로인해사이클이없어

지면서채란업계전체가손해를보는상황이반복

되고있다.

강종성위원장은시장원리가무너진것은결국

시세에도 향을끼친것을강조하며, ‘전통적으

로과잉생산의수급조절역할을해왔던도매상의

역이 줄어들고 소상들이 유통흐름을 좌우하는

작금의 현실은 결국 생산자에게도 큰 문제’임을

전하며 채란인·도·소매인의 유통단계 및 관계

의재정립이이루어져야채란업이발전한다고피

력했다.

계란소비량확대로채란업활성화기대

채란업 발전을 위해 지역물류창고의 규모화·

대형화된 계란도매시장의 건립으로 채란업계의

체계화가필요하다고강조한다. 또한대군업체에

서시행하고있는계란이력제시스템을일반농

가에서도대폭시행하여소비자에게믿음을줄수

있는생산및판매가필요하며, 그외유통상인을

등록·허가제혹은, 신고제를통해서라도무임승

차자가급속도로늘어나는것을규제할필요성이

있다고전한다. 

생산자의경우환우를최소화하여품질뿐아니

라위생적으로뛰어난계란을생산하여등급판매

하는방안을모색하고, 이를위해생산자의마인

드변화가필요하다고말한다. 이를막기위해선

사육수수조절이 시급한 문제이지만, 완전 양식

품계란이소비자들에게좀더친근감있게다가가

고, 고급먹거리로인식되어이를위해채란업계

의모든생산·유통인들이각고의노력을기울여

상생의발판을열어나가야한다고전한다. 

이를통해국민 1인당소비량을연간250개이

상으로 늘려 선진국을 따라잡아야만 하고 결국,

산란계임의자조금의참여, 더나아가의무자조금

정책을위한채란업계모두의적극적인참여가필

요함을언급했다. (정리 | 장성 기자)

▲ 일일 20~30만개를 유통하면서 유통작업장 상황을 한눈에 볼 수
있을 뿐 아니라, 규격과 수량 등 매출자료를 데이터화 관리함.




